FORMULARIO DE PRESENTACION DE PROYECTOS
FODEC

FONDO DE DESARROLLO Y EMPRENDIMIENTO COMUNAL

1.- DATOS PERSONALES:

Nombre Completo

C.I. N° - Fecha de Nacimiento / /

Direccion

Correo Electrénico

N° Celular Casa Particular 0352

2.- IDENTIFICACION DEL PROYECTO

Titulo del proyecto (debe responder qué se va a hacer, cémo y con qué)

Direccion

Localidad/Sector

Tiempo de Experiencia en el Rubro del Proyecto

3.- OPORTUNIDAD DE MERCADO

Describa brevemente su proyecto. La oportunidad de mercado identificada y la (s) necesidad (es) que
su proyecto busca satisfacer en los clientes de su mercado objetivo, competencia y alcance del proyecto




Describe de qué forma las inversiones presentadas en su proyecto contribuiran a capturar la
oportunidad de mercado descrita anteriormente.

4.- PRODUCTO O SERVICIO

Identifique su idea: Producto Servicio

Descripcion del producto o servicio (;qué es?, ¢en qué consiste?

Competidores: Identifique y describa a sus principales competidores (localizacion, tamafio, cantidad,
cobertura), dé a conocer las fortalezas y debilidades en comparacion a usted y su proyecto.

Fortalezas y ventajas respecto a sus competidores




5.- CLIENTES

Descripcion de los clientes. (ldentifiquelos, describalos en funcién de sus principales categorias o
caracteristicas).

6.- OPERACIONES: Describa brevemente el proceso productivo asociado a su proyecto, teniendo
en cuenta los aspectos mas relevantes necesarios para la produccion de los principales bienes o
servicios considerados.

Identifique las etapas del proceso productivo y describalas brevemente.

Principales materiales o insumos requeridos en las etapas mencionadas anteriormente.

Indique cual (es) proveedor (es) poseera, y sus caracteristicas (ventajas, desventajas, condiciones de
compra localizacion).




7.- LOGISTICA

Relacion juridica

Propio Arrendatario

Comodato Otro

Sefiale cual sera el lugar de venta y producto o servicio. (Localizacion, relacion juridica, habilitacion

de instalaciones e infraestructura).

8.- PROYECCIONES DEL NEGOCIO:

mas, en cuanto a los siguientes &mbitos:

Clientes

Sefiale como imagina el estado de su negocio en tres afos

Productos

Empleo




Proceso productivo y ventas

9.- TIEMPO A DEDICAR EN SU NEGOCIO

¢Cuéntas horas diarias le dedicara a su negocio?

¢ Cuéntos meses al afio le dedicara o espera dedicar a su negocio?

10.- DISPOSICION DE RECURSOS NO MONETARIOS

Recursos no monetarios | SI/NO Descripcion (caracteristicas, tamafo, etc.)

Materias primas (identifique
la principal materia prima)

Taller o local de produccion

Maquina, equipos y/o
herramientas

Numero de trabajadores
(seleccione una cifra)

Vehiculos de trabajo

Local de ventas

Bodega

Recursos administrativos

Otros

11.- RESULTADOS ESPERADOS

Sefiale los principales resultados esperados al corto plazo (un afio).




Sefiale de cuanto espera usted, sera el incremento del ingreso familiar.

12.- PERMISOS ADICIONALES

Sefiale los permisos adicionales con lo que debera contar su negocio. (Administrativos, sanitarios o de
otro tipo).

13.- FLUJOS

INGRESOS: MONTO EN $
- Productos (precio unitario por volumen de venta esperado) (+)

- Servicios (valor hora o valor dia por tiempo de practica) (+)

TOTAL (+)

COSTOS:

- Materiales (-)

- Mercaderia ()

- Transporte )

- Teléfono (-)

Gastos Administrativos (correspondencia / articulos de escritorio) | (-)

- Otros: )
()
()
()
TOTAL

UTILIDAD (+1)




RESUMEN DE BIENES E INSUMOS A ADQUIRIR CON EL PROYECTO

TIPO DE BIEN

NOMBRE

FUNCION

COSTO

TOTAL ITEM

MAQUINARIAS

HERRAMIENTAS

INFRAESTRUCTURA

INSUMOS

MATERIAS PRIMAS

FORMALIZACION

TOTAL FINAL




